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Conseil et Ingénierie pour le bâtiment et la ville durables 

 

Un monde 

durable 

n’émergera 

pas sans 

vous 

Nous vous y 

aidons 

ALTERNANCE - Chargé(e) de développement Commercial F/H 

PARIS, FRANCE  
 

À propos de TERAO 

 

Chez TERAO, nous accompagnons depuis plus de 30 ans la transformation durable de la ville et du bâtiment. 

Bureau d’études et d’ingénierie spécialisé en AMO et MOE environnementale, nous intervenons sur des projets 

ambitieux avec un objectif clair : contribuer à la neutralité carbone et à la préservation de la biodiversité. 🌱🏗️ 

 

Pourquoi nous rejoindre ? 

🔹 Des projets variés et engagés : Luxe, ERP, tertiaire, marchés publics… tous avec une approche 

environnementale forte 

🔹 Un rôle clé : De la conception à la réalisation, vous serez au cœur des opérations pour façonner des 

bâtiments plus durables 

🔹 Un environnement stimulant et collaboratif, propice au développement de votre expertise 

Rejoindre TERAO, c’est mettre vos compétences au service de projets qui ont un réel impact. 🌍 

 

Le poste 

 

Missions principales : 

En tant qu'alternant(e) Chargé(e) de développement commercial, vous contribuerez activement au 

développement commercial de l’entreprise par la mise en œuvre d’actions marketing ciblées et le soutien aux 

équipes commerciales. 

Vos missions principales seront les suivantes : 

Qualification et enrichissement de la base de données prospects : 

• Identifier et collecter des informations pertinentes sur les prospects (secteur, taille, contacts clés, etc.) 

• Mettre à jour et qualifier les bases de données existantes dans le CRM 

• Segmenter les bases de données selon les critères définis 

Prospection commerciale et prise de rendez-vous : 

• Contacter les prospects par téléphone, email et via LinkedIn 

• Présenter l’entreprise, ses services et identifier les besoins des prospects 

• Selon votre degré d’autonomie, planifier des rendez-vous pour les équipes opérationnelles ou les 

directeurs de département 

 

Profil recherché 

 

• Tu es de formation supérieure dans les domaines du commerce. (Bac +4, Bac +5) 

• Connaissance d’un CRM (ex : HubSpot, Salesforce) est un plus 

• Tu es passionné·e par le développement durable et prêt·e à t’investir sur des projets qui ont du sens. 

 

Viens apprendre, contribuer et faire bouger le bâtiment vers un futur bas carbone ! 🌍✨ 

 

Tous nos postes sont ouverts aux personnes en situation de handicap.  

 

Merci d’envoyer votre CV & Lettre de motivation à candidatures@terao.fr 


